Vorsorge | Produktprufung

Swiss Life Exclusive Invest DWS

Dr. Mark Ortmann, Gruonder und GeschdaftsfOhrer des ITA Institut fUr Transparenz in der Altersvor-
sorge in Berlin, nimmt an dieser Stelle regeImdBig aktuelle Vorsorgeprodukte unter die Lupe.
Die Analysen des ITA geben Beratern eine Entscheidungsgrundlage fur die Produktauswanhl.
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Auf den Punkt gebracht

* Swiss Life Exclusive Invest DWS ist eine fondsgebundene Rentenversicherung mit
garantierter Todesfallleistung und optionaler Beitragsgarantie.

* Innovative Kapitalanlagemodelle und eine hohe Flexibilitét.

e Hervorzuheben ist die vorbildliche Transparenz der Bedingungen, die mit Blick auf
den Leser einfach und verstédndlich verfasst wurden, und der Kostendarstellung.

Es gibt zwei Phdnomene, die sich bei den Stichworten Ko-
pitalanlage und Privatanleger immer wieder abzeichnen:
Der Wunsch nach hohen Garantien und gleichzeitig hoher
Renditeaussicht trifft auf eindeutig prozyklisches Anlagever-
halten der Privatanleger. Eine ebenso gefdhrliche wie her-
ausfordernde Kombination. Auf zwei Wegen kann man sich
dieser Ausgangslage ndhern. Berater kdnnten Kunden da-
von Uberzeugen, dass es gerade bei niedrigen Kursen sinn-
voll ist, langfristige Aktieninvestments fUr die Altersvorsorge
zu tatigen, und dass dann auch Garantien entbehrlich sind.
Dieser Weg erfordert Mut des Beraters, gegen das Bauchge-
fOhl des Kunden zu argumentieren, und ebenso Zeit, da es
viel aufwendiger ist, einen Kunden von etwas zu Uberzeugen,
als dessen BauchgefUhl zu bestatigen.

Die Gesellschaften mussen sich auf diese Situation einstellen.
Sie designen Produkte, die einerseits Garantien bieten, ande-
rerseits Renditechancen erdffnen. Optimal wére es, wenn Pro-
dukte zusdatzlich Strategien gegen das prozyklische Handeln
der Kunden bieten. Ein neues Produkt, das all dies verspricht,
ist das aus Luxemburg heraus angebotene Produkt Swiss Life
Exclusive Invest DWS, das wir heute genauer betrachten.
Doch zundchst einige Anmerkungen zum Versicherer. Das
Produkt wird angeboten von Swiss Life Products (Luxem-
bourg) S.A., einer Tochtergesellschaft der Swiss Life Holding
AG. Die Swiss Life Holding AG hat eine Patronatserkldrung
zugunsten der Swiss Life Products (Luxembourg) S.A. abge-
geben, wonach sie fUr die aus diesem Produkt resulfieren-
den Leistungsversprechen einsteht. Die Swiss Life selbst wurde
im Jahr 1857 als erster Lebensversicherer in der Schweiz ge-
grindet und konzentriert sich hauptsdchlich auf Lebensver-
sicherungen und Vorsorgeldsungen. In Deutschland erfolgt
der Vertrieb Uber bevorzugte Vermittler, unter anderem Uber
den AWD, der zur Swiss Life Gruppe gehort.

Im Jahr 2007 nahm Swiss Life mit 1,2 Mrd. Euro den Platz 19
nach verdienten Bruttobeitrdgen in Deutschland ein. Absatz-
zahlen werden nicht von der Gesellschaft veréffentlicht.

Das Produkt steht fUr die Investition in eine nichtspekulative

Anlage, mit der man ruhig schlafen kann. Schauen wir, ob
Swiss Life Exclusive DWS dieses Versprechen halten kann.

FlexibilitGt ohnne Wenn und Aber

Swiss Life Exclusive Invest DWS ist eine aufgeschobene fonds-
gebundene Rentenversicherung gegen Einmalprdmie mit
garantierter Todesfallsumme. Opftional kann eine Beitrags-
garantie eingeschlossen werden. Diese wird nach amerika-
nischem Vorbild sichergestellt. Dann gehort sie zur Gruppe
der sogenannten Variable Annuities in Form des GMAB. Ab-
geschlossen werden kann sie ab einem Alter von 18 Jahren.
Das Héchsteintrittsalter befrégt 78 Jahre. Aufgrund der Min-
destaufschubzeit ergibt sich ein spdtester Rentenbeginn zum
Jahrestag der Versicherung vor Erreichen des 90. Geburts-
tags. Ein Mindestbeitrag von 10.000 Euro erlaubt den Einstieg
in dieses neuartige und moderne Produkt.

NaturgemdB sind bei einem Einmalbeitragsprodukt ge-
ringere Anforderungen an die Flexibilitat zu stellen als bei
laufender Beitragszahlung. Dynamisierungen, Beitragsaus-
setzungen und -stundungen, Beitragserhdhungen und der-
gleichen entfallen. Bei Einmalbeitragsprodukten stehen die
Mdoglichkeiten von Teilenthahmen, Zuzahlungen und flexib-
lem Rentenbeginn im Vordergrund. Der Rentenbeginn kann
in der Abrufphase zu jedem Monatsersten beantragt wer-
den. Die Abrufphase beginnt zum im Versicherungsschein
ausgewiesenen Termin der ersten Rentenzahlung und endet
mit dem 90. Lebensjahr. Zuzahlungen kdnnen nach schriftli-
chem Anfrag mehrmals wdhrend der Laufzeit in den Vertrag
eingezahlt werden. Sie werden wie Einmalbeitr&ige behan-
delt. Beachtet werden muss die Untergrenze von 5.000 Euro.
AuBerdem sind Zuzahlungen zeitlich begrenzt bis spatestens
zwOlf Jahre vor dem frUhestmoglichen Rentenbeginn zuge-
lassen. Jede Zuzahlung erhdht eine gegebenenfalls verein-
barte Garantieleistung. Auch Teilentnahmen sind wéhrend
der Aufschubdauer jederzeit moglich. Abgerundet wird das
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Swiss Life Exclusive Invest DWS
Pluspunkte

- Hohe Flexibilitat

—Sehr hohe Transparenz (Bedingungen und Kosten)

- Innovative Kapitalanlage mit Einstiegsmanagement,
Re-Balancing und Life-Cycle-Management

— Beitragsgarantie optional wahlbar

Minuspunkte

— Kein Restkapitalschutz
—Kleine Fondspalette, nur eine KAG (DWS)
— Je nach Variante hohe Kosten

Strategie ,Balance" mit Garantie

Kapital verdoppelt in 60 Prozent der Fdlle
Historische Analyse (12-Jahres-Verirdge, optionale Garantie)
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Angebot durch die Méglichkeit, ein Policendarlehen zu er-
halten. Die fur Einmalbeitragsprodukte erforderliche Flexibi-
litét ist gegeben.

Die Leistungen

Im Erlebensfall wird bei Erreichen des vereinbarten Renten-
beginns, spdtestens zum Versicherungsjahrestag vor Errei-
chen des 90. Geburtstags, eine lebenslange garantierte
Rente ausgezahlt. Die Rente ist voll garantiert und bleibt
konstant. Sofern eine Rentensteigerung vereinbart wurde,
steigt die Rente um den vereinbarten Prozentsatz von ein
oder zwei Prozent. Die Rente wird aus dem Fondsguthaben
gezahlt. Gesellschaften und Tarife unterscheiden sich hdu-
fig im Hinblick auf die Ausgestaltung des Rentenfaktors. Teil-
weise wird der Rentenfaktor gar nicht garantiert, teilweise
wird er garantiert, aber in den Bedingungen wieder einge-
schrénkt. Bei Swiss Life Exclusive Invest DWS wird schon bei
Vertragsbeginn ein Rentenfaktor garantiert. Bei Beginn und
Ende der Abrufphase sind 85 Prozent des bei Vertragsbeginn
ausgewiesenen Rentenfaktors garantiert. Das ist viel — mehr
als bei vielen anderen Produkten — und bietet den Kunden
Planungssicherheit. Sehr gut.

Das Besondere an Swiss Life Exclusive Invest DWS ist die optio-
nale Vereinbarung einer Beitragsgarantie bei Vertragsbeginn
zum Zeitpunkt des Beginns der Abrufphase. In diesem Falll ste-
hen dem Kunden bei Beginn der Abrufphase mindestens die
eingezahlten Beitrage zuziglich geleisteter Zuzahlungen ab-
zUglich vorgenommener Teilentnahmen zur VerfiUgung. Ha-
ben sich die Fonds bis dahin so schlecht entwickelt, dass eine
Rendite von unter null Prozent erreicht wurde, fUllt Swiss Life
die Differenz bis zur Beitragssumme aus eigenen Mitteln auf.
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Sichergestellt wird diese Garantie Uber dynamische Absiche-
rungsmodelle, bei denen Derivate an den Kapitalmdérkten
gekauft werden. Doch Einzelheiten brauchen weder Kunden
noch Vermittler im Detail interessieren, da Swiss Life fUr die
Einhaltung der Garantie einsteht. Der Kunde kann die Police
entweder ohne Garantie als normale fondsgebundene Ren-
tenversicherung laufen lassen oder die Beitragsgarantie wah-
len. Winscht ein Kunde die Beitragsgarantie, muss er diese
Zusatzleistung bezahlen. Je nach gewdhlter Anlagestrategie
werden dafUr jahrlich 0,5 Prozent (Strategie Income), 1,0 Pro-
zent (Balance), 1,5 Prozent (Dynamic) oder 2,0 Prozent des
Fondsguthabens fUr alle anderen Fonds erhoben. Diese Ge-
bUhren sind nicht nur notwendig, sondern auch auBerordent-
lich transparent geregelt. Der Kunde kann bewusst entschei-
den, welche Leistungen er in Anspruch nehmen méchte und
was er dafir zu bezahlen hat. Das ist vorbildlich.

Wahlt der Kunde die Beitragsgarantie, leistet das Produkt
aufgrund des ebenfalls garantierten Rentenfaktors auch eine
garantierte Mindestrente. Es gibt eine weitere Besonderheit,
die nur sehr wenige Produkte gewdhren: Nicht nur wdhrend
der Aufschubzeit, sondern auch wadhrend des Rentenbezugs
kann der Kunde — einmalig — eine teilweise oder vollstndige
Auszahlung des Kapitals verlangen. Diese Option ist ebenso
wichtig wie in der Aufschubzeit — gut, dass die Moglichkeit
hier vorgesehen ist.

Klarheit und Einfachheit vor Risikoschutz

Zur Absicherung der Hinterbliebenen kann wdhrend der Ren-
tenphase eine Rentengarantiezeit vereinbart werden (bis zu
30 Jahre, maximal aber bis zum Alter 90), bis zu deren Ende
die Rente immer gezahlt wird, auch wenn die versicherte
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Strategie ,,Dynamic* mit Garantie
Kapital verdoppelt in 46 Prozent der Félle
Historische Analyse (12-Jahres-Verirége, optionale Garantie)
P
; . R 1
- N B-3-thy
I T et
U
= - e i e
m i I0e. k- 3 008 3984 008 SCCE 00T 388N ) )
PERFORMANCE 11/2009 | Quelle: Swiss Life

Strategie ,Income" mit Garantie

Kapital verdoppelt in 73 Prozent der Félle
Historische Analyse (12-Jahres-Verirdge, optionale Garantie)
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Person verstirbt. Andere Optionen, wie zum Beispiel ein Rest-
kapitalschutz, also die Auszahlung des bei Rentenbeginn vor-
handenen Guthabens abzUglich der bis zum Todeszeitpunkt
ausgezahlten Renten, werden nicht geboten. Bis zu Renten-
beginn wird als garantierte Todesfallleistung der Einmalbei-
trag zuzUglich geleisteter Zuzahlungen abziglich Teilentnah-
men erbracht. Eine Risikoprifung ist nicht erforderlich. Auch
hier wéren natUrlich weitere Absicherungsvarianten moglich.
Swiss Life hat es vorgezogen, zugunsten der Klarheit und Ein-
fachheit der Bedingungen ein ganz schlankes und leicht
verstandliches Produkt zu konzipieren. Das ist begriBenswert
angesichts einer Vielzahl von Leistungsmerkmalen — hdufig
eingefordert von Ratingagenturen -, die oft nicht wirklich
bendtigt werden, aber die Intransparenz der Produkte for-
dern. Aus diesem Grund werden auch keine Berufsunfahig-
keits- oder andere Zusatzversicherungen angeboten. Auch
hier werden die fir den Risikoschutz entstehenden Kosten
klar und verstdndlich ausgewiesen. Je nach Fonds fallen
unterschiedlich hohe GebuUhren an. In der Strategie Income
werden 0,1 Prozent p. a. berechnet, Balance 0,3 Prozent,
Dynamic 0,4 Prozent und bei allen anderen Fonds werden
0,6 Prozent p. a. erhoben.

Kapitalanlage powered by DWS

Das Besondere an Variable Annuities ist, dass die Garantie si-
chergestellt wird, ohne dass der Kunde auf eine freie Fonds-
auswahl verzichten muss. Die Freiheit kann allerdings nie so
umfassend sein wie bei Produkten ohne Garantien. Dies ist der
Tatsache geschuldet, dass die Gesellschaft auf komplizierte
Weise die Garantien Uber Derivate am Kapitalmarkt sicher-
stellen muss. Dazu mUssen die Fonds bestimmte Merkmale

aufweisen, insbesondere muss die Volafilitdt entsprechend
nachgebildet werden kdénnen. Swiss Life bietet zwei Linien
an: Active, wenn der Anleger selbst Fonds auswdahlen und
sich laufend um die Anlagen kimmern moéchte, oder Com-
fort, wenn dies Swiss Life und DWS Uberlassen bleiben soll. In
der Variante Active stehen sieben DWS-Fonds zur VerfGgung:
Akkumula (weltweite Aktien), Global Value (weltweite Aktien
Value), Invest German Equities LC (deutsche Standardwerte),
Invest Top Europe LC (europdische Standardwerte), OptiRent
Short (Rentenfonds), Institutional Euro Government Bonds
(Rentenfonds), Insfitutional Money Plus (Geldmarkifonds).
Damit stehen in jeder wichtigen Anlageklasse Fonds zur Ver-
figung. Es fehlen Immobilienfonds und SpezialitGten. Auch im
Aktienbereich vermissen aktive Anleger ein breites Spekirum
unterschiedlicher Anlageregionen wie Emerging Markets, Asi-
en, Nordamerika. Die Fondspalette dUrfte fUr einen Anleger,
der es ernst meint mit einer breit gestreuten Anlage, definitiv
zu klein sein. Und auch wenn DWS sicher eine hoch mit Preisen
dekorierte Fondsgesellschaft ist, wirde dieser aktive Anleger
auch andere Gesellschaften vermissen.

In der Variante Comfort werden drei unterschiedliche Stra-
tegien angeboten: Income, Balance und Dynamic. Je nach
individueller Risikoneigung ist die Aktienquote hoéher oder
niedriger. Bei der Income-Strategie liegt der Schwerpunkt mit
70 Prozent auf Anleihen, wdhrend Aktien zu 30 Prozent abge-
deckt werden. Die Balance-Strategie legt jeweils zur Hélfte in
Aktien und Renten an, Dynamic setzt den Schwerpunkt dage-
gen mit 70 Prozent auf Aktien, wahrend 30 Prozent in Anleihen
angelegt werden. Dabei wird die Aktienkomponente durch
den Fonds DWS Akkumula abgedeckt, der Anleihenbereich
durch DWS Institutional Euro Government Bonds. Die genann-

PERFORMANCE | 11/2009

39



40

Vorsorge | Produktprufung

ten Aufteilungen sind starr. Ein Re-Balancing sorgt fir ein anti-
zyklisches Verhalten. Das ist ein ganz entscheidender Punkt.
Die meisten Anleger kaufen Aktienfonds, wenn die Markte auf
Rekordniveau sind, und vermeiden jede Akfienanlage, wenn
die Baisse voll erreicht ist. Anleger handeln also prozyklisch und
verlieren dadurch oft viel Geld. Dieses Phdnomen war beim
Platzen der Internetblase im Jahr 2000 zu verzeichnen und
auch jetzt beweisen die MittelzuflUsse zu den entsprechenden
Fonds genau dieses Verhalten. Swiss Life bietet ein Gegenmit-
tel. Einmal jahrlich werden die beiden Fonds angepasst und
das urspringliche Verhdlinis wird wiederhergestellt. Sind zum
Beispiel aus 100.000 Euro Guthaben 110.000 Euro geworden
und macht der Aktienfondsin der Strategie Balance nicht mehr
50 Prozent, sondern jetzt 55 Prozent aus, wird das urspringli-
che Verhdltnis von 50 zu 50 durch Tausch von 5.000 Euro aus
dem Aktienfonds in den Rentenfonds wiederhergestellf. Ak-
tiengewinne werden also gesichert. Ein grundsatzliches, sehr
gutes System. Uberlegenswert wére, den Mechanismus, for
den Ubrigens keine GebuUhren erhoben werden, 6fter durch-
zufUhren — halb- oder vierteljdhrlich. Doch Tests durch Swiss
Life haben ergeben, dass durch ein haufigeres Re-Balancing
keine wesentlich besseren Werte erreicht werden. Insofern er-
laubt das Re-Balancing antizyklische Investments, und das ist
wichtig. Dass mit diesem Verfahren sehr gute Ergebnisse erzielt
werden kdnnen, belegen die durch Swiss Life durchgefUhrten
Backtests. Eine Analyse von 144 Zwdlfjahresperioden von 1985
bis 1997 und 1996 bis 2008 hat bei einem Einmalbeitrag von
100.000 Euro folgende durchschnittliche Renditen abziglich
aller Kosten (einschlieBlich Kapitalanlage- und Garantiekos-
ten) ergeben: Income: 6,34 Prozent p. a., Balance: 6,3 Prozent
p. d. und Dynamic: 6,22 Prozent p. a.

Das sind erfreuliche Zahlen. Auch wenn es um die Erstanlage
geht, spielt der Zeitpunkt eine Rolle. Niemand mdchte sich zu
H&chstkursen einkaufen. Leider wei3 auch niemand vorher,
wann der richfige Einstiegsmoment gekommen ist. Um die
Angst vor dem Investment zu nehmen, bietet Swiss Life ein
optionales, kostenloses Einstiegsmanagement an. Der Bei-
trag wird zundchst in einen gunstigen Geldmarktfonds (DWS
Institutional Money Plus, Total Expense Ratio 0,17 Prozent) in-
vestiert. Uber einen Zeitraum von zehn Monaten wird er dann
sukzessive in die ausgewdhlten Fonds eingezahlt. Auf diese
Weise braucht man nicht auf den besten Einstiegszeitpunkt
warten. Ausgezeichnet.

Zu guter Letzt bietet Swiss Life noch ein Life-Cycle-Manage-
ment an. Sukzessive wird das Guthaben entweder aus der
Strategie Dynamic oder aus der Strategie Balance in die
Strategie Income umgeschichtet, um zum Ende der Auf-
schubphase hin das Risiko aus der Anlage herauszunehmen.
FrUhestens zwei Jahre nach Vertragsbeginn kann das Modell

PERFORMANCE | 11/2009

einsetzen, spdtestens zwei Jahre vor dem vereinbarten Ren-
tenbeginn muss es beendet sein. Es kann zwischenzeitlich
nicht gestoppt oder unterbrochen werden. Auch aus der
Variante Active heraus k&dnnen diese beiden Life-Cycle-Ma-
nagement-Modelle gewahlt werden.

Anleger in der Variante Active kdnnen bis zu dreimal pro Jahr
die Fondsaufteilung kostenlos veréindern. Alle weiteren An-
derungen kosten jeweils 25 Euro. Mehr als funf Fonds k&énnen
nicht gleichzeitig gehalten werden. In der Variante Comfort
Ubernimmt die Gesellschaft die Anpassung der Fonds, daher
scheidet ein Shift durch den Anleger aus. Ausgabeaufschld-
ge werden laut Erléuterung der Fachbegriffe nicht erhoben.
In den Bedingungen wird jedoch immer zwischen Ausgabe-
und RUcknahmepreis unterschieden. Ist dies nétig, wenn auf
Ausgabeaufschldge verzichtet wird, fragt man sich?
Insgesamt Uberzeugt das Kapitalanlagekonzept vor allem fir
Anleger, die sich nicht aktiv um ihr Portfolio kimmern méch-
ten. Einstiegsmanagement, Re-Balancing und Life-Cycle-
Management bieten die ndtigen Optionen, um den Anleger
ruhiger schlafen zu lassen — so wie in der Werbung verspro-
chen. Andere Anleger, die selbst aktiv sind und keine Garan-
tie bendtigen, finden zu wenig Auswahl bei den Fonds.

Kosten

Swiss Life Exclusive Invest DWS ist eines der ganz wenigen
Produkte, bei denen die Kosten wirklich klar, eindeutig und
fUr jeden verstédndlich ausgewiesen werden. Daher kommt
das Kompliment gleich am Anfang dieses Kapitels. Die Ab-
schlusskosten betragen grundsétzlich finf Prozent des Ein-
malbeitrags oder der Zuzahlung, wobei der Vermittler darauf
teilweise oder ganz zugunsten einer besseren Wertentwick-
lung verzichten kann. Laufende Kosten fallen in Héhe von
j@hrlich 0,5 Prozent des Fondsguthabens an. Die garantier-
te Todesfallleistung schlégt zu Buche mit jéhrlich 0,1 Prozent
(Income), 0,3 Prozent (Balance), 0,4 Prozent (Dynamic) oder
0,6 Prozent (alle anderen Fonds) des Fondsguthabens. Nur
wer die Beitragsgarantie wahlt, bezahlt dafir 0,5 Prozent (In-
come), 1,0 Prozent (Balance), 1,5 Prozent (Dynamic) oder
2,0 Prozent auf das Fondsguthaben fUr alle anderen Fonds.
Das ist alles in der Aufschubphase. Alle angebotenen Leis-
tfungen sind kostenlos, bis auf Shifts ab dem vierten Mal pro
Jahr (25 Euro). Wenn jemand seine Anlagen selbst verwalten
mochte und die Beitragsgarantie winscht, fallen laufende
Kosten in Hohe von 3,1 Prozent jGhrlich an. Hinzu kommen die
ManagementgebuUhren der Fonds, beim DWS Akkumula zum
Beispiel 1,45 Prozent Total Expense Ratio. Insgesamt belaufen
sich die Kosten in diesem Beispiel auf 4,55 Prozent. Das ist viel.
Méchte sich der Anleger nicht selbst um das Portfolio kim-



mern, aber mdglichst hoch in Aktien investiert sein, zahlt er
in der Strategie Dynamic 2,4 Prozent auf das Fondsguthaben
j@hrlich zuzbglich der FondsgebuUhren (1,1 Prozent gewichte-
te Total Expense Ratio). FUr insgesamt jahrlich 3,6 Prozent auf
das Fondsguthaben bekommt er die Beitragsgarantie, das
Einstiegsmanagement, das Re-Balancing und das Life-Cycle-
Management sowie die Verwaltung und Akquisition des Pro-
dukts. Der Kunde muss eben abwdagen, welche Leistungen
er haben méchte, und dafir den erforderlichen Preis zahlen.
Eine hohere Gebihr kann im Ubrigen schnell durch vermie-
dene Verluste aufgrund des prozyklischen Handelns ausge-
glichen werden. In jedem Fall ist eins festzuhalten: Der Kunde
weiB genau, was er zahlt, und kann selbst entscheiden, ob
die dafir gebotenen Leistungen ihm das wert sind. Das ist
vorbildlich und sollte viele Nachahmer finden.

Und noch etwas ist anzumerken: Swiss Life verzichtet darauf,
RUckvergUtungen aus Fonds in die illustrierte Ablaufleistung
einzukalkulieren und verzichtet damit auf die Teilnahme am
Wettrennen um die hdchste illustrierte Ablaufleistung. Das ist
lobenswert, da ein realistisches Bild von der mdglichen Ablauf-
leistung gegeben wird — und das ist besser als bei einigen An-
bietern, die die illustrierte Ablaufleistung kUnstlich aufbldhen.

Die Effektivkosten stellen sich wie folgt dar:

Berechnung fir Mann im Alter von 53 Jahren bei Abschluss
(Aufschubdauer 12 Jahre, Einmalbeitrag 10.000 €). Todes-
fallleistung: Einmalbeifrag, Linie Comfort, Variante Dynamik:
Annahme Wertentwicklung 7.1% p. a.
lllustrierter Ablaufwert 14.328,20 €
Beitragsrendite p. a. 3.04%
Kosten Produktmantel p. a. 2,96%
Kosten Geldanlage Fonds p. a. (Bsp.) 1.1%
Effektivkosten nach ITA p. a. 4,16%
Effektivkosten nach ITA p. a. Variante Balance 3.24%
Effektivkosten nach ITA p. a. Variante Income 2,31%

Die vor allem bei den aktienorientierten Varianten héheren
Kosten konnten im Rahmen der Backtests ausgeglichen wer-
den. Allerdings zeigen die Ergebnisse auch, dass die hdheren
Renditeerwartungen bei hdheren Aktienquoten (Dynamic)
durch die dort hdheren Kosten aufgezehrt werden.

FOr wen geeignet?

Swiss Life Exclusive Invest DWS ist ein besonderes Produkt,
ganz besonders im Hinblick auf die Transparenz. Die Bedin-
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gungen lassen sich gut lesen und verstehen und die Kosten
sind nachvollziehbar ausgewiesen. Kompliment.

Das Produkt eignet sich vor allem — aber nicht nur — fir Best
Ager, die Angespartes oder Auszahlungen aus abgelaufe-
nen Lebensversicherungen fUr die Rente ansparen wollen.
Dank des Einstiegsmanagements kann auch in den aktuel-
len unsicheren Bdrsenzeiten ein Einmalbeitrag geleistet wer-
den, ohne dass der Anleger unruhige N&chte wegen des
optimalen Einstiegsmoments verbringt. Daher eignet sich
das Produkt vor allem fUr Investoren, die sich nicht selbst um
ihre Anlagen kimmern méchten. Die Linie Comfort mit den
drei unterschiedlichen Anlagestrategien erlaubt jedem Spa-
rer die richtige Wahl der Anlagephilosophie. Das automati-
sche Re-Balancing sorgt fUr regelmdBige Anpassungen, um
die sich weder Kunde noch Vermittler sorgen mussen. Das
Life-Cycle-Management rundet das Programm in Richtung
Ausstieg aus aktienorientierten Anlagen ab. Die Flexibilitét
sollte alle Winsche, die bei einem Einmalbeitragsprodukt
auftreten kénnten, befriedigen. Viele Leistungen haben
auch ihren Preis. Selbst agierende Anleger finden hohe Kos-
ten vor, die auf eine eingeschrénkte Fondsauswahl bei nur
einer Fondsgesellschaft stoBen. Der Markt bietet gréBere Aus-
wahlmdéglichkeiten zu kleineren Preisen. Bei den gemanag-
ten Strategien sieht die Welt schon anders aus. Konservative
Anleger erhalten die Income-Strategie schon fur 1,25 Prozent
pro Jahr, Fondskosten eingeschlossen. SchlieBlich kann man
nach dem Baukastenprinzip eine Beitragsgarantie hinzubu-
chen und dabei genau wissen, was man dafur bezahlt. Das
Beispiel sollte Schule machen. Einmalanleger, die ruhig schla-
fen und deshalb nicht auf ein aktives Management und opti-
onale Garantien verzichten wollen, sollten sich unbedingt mit
Swiss Life Exclusive Invest DWS auseinandersetzen.

Das im August 2006 in Berlin gegrindete Instfitut fUr Transparenz
in der Altersvorsorge (ITA) geht davon aus, dass nach wie vor Un-
sicherheit darUber herrscht, welche Anlagestrategien und -pro-
dukte in der individuellen Kundenberatung zu bevorzugen sind.
Deshalb ist es das Ziel des ITA, den Markt der Altersvorsorge so zu
durchleuchten, dass fur Vermittler und Verbraucher AufklGrung
geleistet werden kann. FUr die Kompetenz und Unabhdngigkeit
des ITA steht Dr. Mark Orfmann, der Grinder und GeschdaftsfGh-
rer des Instfituts. Der Bezug zur Praxis ist dadurch gewdhrleistet,
dass Ortmann bereits seit 1996 als Finanzplaner arbeitet. Sein Ar-
beitsprinzip: ,,Altersvorsorge ist Lebensplanung.”

Kontakt: Dr. Mark Ortmann, ITA — Institut fOr Transparenz in der
Altersvorsorge GmbH, Unter den Linden 12, 10117 Berlin.
info@ita-online.info; www.ita-online.info
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